
Nous recherchons un(e) Agent technico-commercial - H/F en CDI, basé(e) au sein de notre
agence de Aubusson (23).

Rattaché.e au Chef d’Agence, vous serez responsable du développement de votre portefeuille
clients en participant à la réussite de leurs projets.
Une présence terrain sur les chantiers est indispensable pour suivre vos dossiers, établir des
offres, prendre des commandes et prospecter de nouveaux clients.
Vous garantirez un service de qualité en apportant des conseils techniques appropriés pour
optimiser la relation client.
Pourvu d’un esprit d’équipe, avec vos collègues de l’agence, vous identifierez les produits et
variantes de constructions les mieux adaptés à chaque client (PME, GE, constructeurs, …).
Véritable ambassadeur de Chausson Matériaux, vous participerez aux animations commerciales
de l’agence et challengerez vos clients lors des opérations commerciales.

Envie d’évoluer vers un poste de management ou de développement commercial ? Ce métier
vous permettra de devenir responsable des ventes, chef.fe d’agence ou encore chef.fe des
ventes.

Profil recherché
Issu d’une formation commerciale et/ou vente de niveau bac+2 à bac+3, vous justifiez d’une
première expérience en prospection commerciale et/ou vente de produit en B to B.
Une expérience ou une affinité avec les matériaux de construction est appréciée.
Proactif et engagé auprès de vos clients, vous avez naturellement le sens du service et le goût du
challenge permettant d’allier satisfaction client et performance financière.
Vous êtes à l’aise avec les outils informatiques et êtes reconnu pour votre aisance relationnelle,
votre rigueur et votre persévérance. 
Pourquoi CHAUSSON Matériaux ?

Une entreprise familiale indépendante engagée envers l’humain et l’environnement
Un parcours d’intégration sur mesure fraichement rénové pour accueillir et former les
nouveaux talents ainsi qu’un plan de carrière sur mesure
En plus d'un salaire fixe attractif, vous bénéficierez de nombreux avantages :

Mutuelle prise en charge à 100% pour une couverture santé optimale.
Chèques déjeuner pour faciliter vos pauses repas.
Prime sur les résultats d'exploitation pour récompenser votre performance individuelle
et collective.
Participation aux bénéfices pour vous associer aux succès de l'entreprise.
Prime de vacances pour profiter pleinement de vos congés.
Avantages liés aux œuvres sociales de l'entreprise pour vous accompagner au
quotidien.

Rejoignez-nous et épanouissez-vous au sein d'une entreprise dynamique et engagée !

Offre d'emploi
Agent Technico-commercial (H/F)

4 rue du moulin à vent “piqueloche”
33760 FRONTENAC
 Tel : 05 57 34 20 89
Fax : 05 57 34 20 90
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